康莉集團有限公司康莉專賣店加盟業務計劃書

第一章： 康莉集團的概念及簡介 
（一）、集團公司的背景： 
（1）康莉桑果場： 
集團在中國新會崖西鎮種植有占地1,000畝之桑果場，爲全中國桑果産量最大之桑果場，並在中山市東升鎮兆隆開發區寶鼎大廈（廣珠公路旁）總公司的“康莉專賣店”中國首間專賣店地鋪，歡迎各屆人士光臨參觀。 
（2）發揚“桑文化”生産桑系列： 
集團公司屬下機構——美國康莉國際有限公司（U.S.Mori International Corporation）負責研究及監製桑系列產品。首先，康莉公司利用桑園一年只一度的摘果季節把桑樹的精華——頂級桑果利用高科技技術製成集團皇牌産品——“康莉桑果汁”，保證百分百純天然新鮮；此後，繼續研發了不同産品系列：例如：既可保肝又可解酒毒，但又保留了紅酒風味的“康莉桑紅酒”；有清肝明目、醒腦提神的康莉桑綠茶；清爽去頭皮止頭痕的“康莉桑籽洗頭水”；滋潤潔淨的“康莉桑籽沐浴露”；去風濕止痛的“康莉桑枝片”等。更將桑樹開發度高科技産品。 
（二）得到專家支援： 
集團生産的産品得到許多知名中醫藥及蠶業專家的支援及推薦。如：香港中醫藥管理委員會中醫張大釗教授；天津中醫藥研究院院長高金亮教授；中醫農業科學院企業研究所栽桑室潘一樂教授；中國企學會學常務理事葉偉彬教授；東方古傳醫藥研究中心周新華傳統醫學博士等等。 
（三）銷售人員及用家支援： 
集團公司的産品在全國擁有優秀銷售人員及用戶。産品得到許多用家的一致讚賞及好評，市場不斷擴大，支持者不斷增加。集團並已開始進軍國際市場。 
（四）“康莉專賣店”的加盟經營理念及特色： 
集團推廣之桑文化及“康莉專賣店”專營自産自銷的康莉桑系列產品，實屬國際國內首創。桑果現已被中國衛生部列爲“既是食品又是藥品”的農產品之一，而擁有全國桑果産量最大之桑果場的康莉（中國）集團公司，首度將桑果變成“醫食同源”的系列產品及純鮮果汁，實在是一項很有創意和很有意義的創舉。我們深信隨著産品在市場的推廣及發展，將會造福社會、造福人群。而加盟者亦將會獲得更大收益。 

第二章：“康莉專賣店”加盟業務簡介： 
（一）加盟“康莉專賣店”之優點： 
（1）獲得公司支援： 
在資金有限，經驗有限的情況下，可獲總公司指導而經營自己業務，避免了創業風險； 
可享受加盟店的商標、商號及專利服務； 
可獲得國內創舉手續的援助，避免了繁複的證件申請程式； 
可獲得店鋪地點、裝修顧問及設施的妥善安排； 
可得到會計及控制中心系統的支援； 
提供完善的經營手冊及銷售資料輔導； 
新登場的推廣指引及支援； 
市場分析及發展策略的支援； 
獨家康莉産品的提供及供貨系統的支援； 
享有吸納多元化的客戶來源的機會，並提供增加客源的訓練和指導； 
産品有專家推薦及用戶例證搜集的配合； 
總部提供整體産品宣傳攻勢的配合； 
（2）投資計劃： 
加盟“康莉專賣店”加盟商首筆資金只需負責店鋪之按金及上期租金費用，及店鋪之基本裝修設備，其他宣傳單張，招牌飾面由總公司負責，無須繳付加盟費用，並擁有統一注冊商標的經營權及經營技術支援系統。比較其他連鎖集團所需的投資額均屬最低及最優惠的待遇，對欲發展龐大中國市場的小資本經營者無疑是極好的條件及機會。 
（3）産品銷售保障計劃： 
加盟商缺乏專業知識及在中國國內營商驗亦不重要，因爲集團將會提供： 
專業培訓課程系列 
完善的管理制度； 
提供營業手冊指南； 
公司專用文具、制服、 設備，專賣産品等； 
開幕及經營初期的推廣宣傳及促銷； 
周詳的店面評估及規劃； 
完善的運作模式及經營技巧； 
專業的員工培訓及銷售人員培訓； 
完整的供貨系統，新貨品種源源不絕； 
整體性廣告支援； 
（二）培訓及專業知識支援： 
1、設立加盟商的管理培訓制度：在被批准成爲“康莉專賣店”加盟商後，首先要接受爲期1周的“店鋪專業管理知識訓練課程”學習內容如下： 
學習管理零售購物事業知識，包括銷售及市場推廣技巧； 
提供陸續不斷的專業經營指導，包括店鋪運作，行政管理，財務會計，法律法則等支援； 
學習訓練及管理員工的領導技巧及店鋪管理成功之道的技巧知識； 
2、集團後備支援服務； 
提供專業意見及定期檢討加盟商的業務； 
定期與全體加盟商進行溝通，檢計業務進度； 
定期與全體加盟商進行聯歡及聚會，並定期對優秀加盟商給予獎勵； 
不斷創作市場推廣新意念，並整體進行企業推廣及宣傳計劃，以增營業額及提高業務的知名度； 
確保産品的供應充裕，服務優質，而且價錢合理； 
提供銷售人員獎勵制度培訓； 
（三）加盟商應具備的條件：
加盟商必須爲成年人，有3年以上工作經驗，如曾有經營生意的經驗更佳；
能全心全意投入經營“康莉專賣店”的業務，並具熱誠服務的態度； 
熱愛從事銷售商的事業，有創業精神，勤奮好學，刻苦耐勞； 
擁有良好的健康及信用； 
樂於接受康莉專賣店集團所提供的一系列教育培訓及研修； 
個人的財務資源符合專賣店的基本要求； 
（四）康莉産品價格： 
所有康莉系列產品全國統一售價，無需擔優有其他渠道可以取得康莉系列產品，零售價統一，各自銷售，互不低獨。
（五）付款方式： 
公司收到訂單後，加盟商先付貨價百分之50貨款，餘下貨到收齊款項。 

第三章：市場分析 
中國大陸地大物博，人口衆多，消費市場龐大，而且目前中國在入世後的經濟正以高增長的速度發展。未來市場發展潛力將會大得驚人。 
如果您只持有少量資金，又看好中國市場，但又苦無國內從商的管理經驗，又怕國內繁瑣複雜的註冊手續，而且亦未能找到受顧客青睞的“拳頭産品”，那麽，加盟康莉（中國）集團旗下“康莉專賣店”上述所有問題將會全部改變，甚至個人人生也會改變。 
A/文字如下：

第四章：康莉專賣店特許經營加盟業務整體計劃：
專賣店面積： 鋪內面積：30平方米至60平方米。
專賣店地點能靜中帶旺或商場鋪位亦可。
康莉專賣店投資預算： 店鋪的按金及上期租金、水電費、電話費、管理費等的按金；
店鋪的統一基本裝修，包括統一安裝招牌，由公司提供，商標、顔色、統一安裝電話線，傳真機線、電腦線等；
電腦、電話、傳真機、公用專用文具、公司制服、營運手冊；
開幕及經營初期的推廣及宣傳資料等（指定數量）
店鋪所需的經商證件全套；
店鋪所需的指定數量之表格，價目表及購貨收據，印刷品，店鋪印章等；
貳萬元進貨價之産品存貨。
（三）加盟商的財務預算： 
加盟商應作出如下財務資金的預算和準備：
首6個月的租金、水電費、電話費、管理費等；
首6個月的職員薪金；
首6個月的流動資金；
（四）加盟商的權利與義務：
加盟商必須要以認真、誠實，專業的態度從事本項事業；
加盟商必須要樹立和維護康莉（中國）集團“康莉專賣店”的聲譽和形象，絕不能做出欺騙及傷害顧客的行爲；
加盟商必須要嚴格按照公司所規定的章程、指南、守則及合約去做生意，如有做出違約行爲，公司將會保留法律追究責任及取消特許經營加盟業務資格。
加盟商的實際營運操作流程及細則，將會另有“營運手冊”作指引。


如有任查詢,請致電 (852)28336832，36125069, 或傳真 (852) 81673413亦可電郵Mori.118@hotmail.com 歡迎各康莉之友垂絢
